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УЧРЕДИТЕЛИ ЦЕНТРА:

2

на рынке клиентов

→

распоряжение              
Правительства Российской 
Федерации от 4 февраля 2014 г. 
№136-р о начале работы Центра

воспользовались 
услугами Центра 
за 10 лет его 
деятельности

исследований
зарубежных 
рынков 
промышленной 
продукции

стран
покрытия с фокусом 
на дружественные 
юрисдикции



ИЗ 33 СТРАН

ПАРТНЕРЫ

ИЗ 2,6 ТЫС.
КОМПАНИЙ-
ПРОИЗВОДИТЕЛЕЙ

БАЗА

оборудование, 
комплектующие 
и сырье для всех 
ключевых секторов 
экономики 

МЕЖДУНАРОДНАЯ ПАРТНЕРСКАЯ СЕТЬ
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АФРИКА

Ангола

Буркина-Фасо

Габон

Гана

Египет

Камерун

Кот-д`Ивуар

Намибия

Нигерия

Сенегал

Танзания

Тунис

Эфиопия

ЮАР

ЛАТИНСКАЯ 
АМЕРИКА

Бразилия

Мексика

Перу

Чили

Эквадор

БЛИЖНИЙ ВОСТОК

Иран

ОАЭ

Саудовская 
Аравия

Турция

АЗИЯ

Индия

Индонезия

Китай

Малайзия

Мьянма

Пакистан

БЛИЖНЕЕ ЗАРУБЕЖЬЕ

Азербайджан

Беларусь

Казахстан

Таджикистан

Узбекистан
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§ Помощь с поставками 
продукции, попавшей 
под ограничения

§ Содействие в подборе 
аналогов из 
дружественных/ 
нейтральных 
юрисдикций

§ Санкционный комплаенс

§ Проверка иностранных 
контрагентов

§ Содействие 
диверсификации 
экспортных потоков

§ Содействие проведению 
платежей 
(экспорт/импорт)

§ Страховые полисы 
Sinosure

§ Логистический 
инжиниринг (экспорт/ 
импорт)

§ Организация бизнес-
миссий для закупщиков                     
из России

§ Базовая аналитика       
по иностранным рынкам

§ Экспертно-
аналитические 
материалы                                 
по локализации              
за рубежом

§ Адресная поддержка  
по индивидуальным 
вопросам 
внешнеторговой 
деятельности

§ Индивидуальные 
исследования 
зарубежных рынков

§ Исследования 
зарубежных рынков 
«под ключ»

§ Анализ и аудит 
каналов продаж, 
цепочек поставок            
и маркетинговых 
мероприятий

§ Оптимизация 
ценообразования               
и программ 
продвижения

§ Исследование 
потребительских 
предпочтений                
на зарубежных                
и российском рынках

§ Бенчмаркинг зарубежных 
компаний

§ Разработка экспортной 
стратегии

§ Поиск покупателя                 
в дружественных странах

§ Сопровождение процесса 
получения отдельных мер 
государственной 
поддержки:

§ Льготы по НДС                    
при импорте

§ Тарифная льгота                 
для инвестиционного 
проекта

§ Консультирование                
по вопросам таможенно-
тарифного и нетарифного 
регулирования
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Содействие поставкам 
критически важных комплектующих 
и оборудования с использованием 
альтернативных цепей поставок

Практическое решение 
по поставке необходимой 
продукции

Обеспечение бесперебойных 
поставок продукции в интересах 
конкретного предприятия

ПРОЦЕДУРА

1

Получение заявки 
с техническими 
характеристиками

2

Проработка 
заявки совместно 
с партнерами

3

Коммерческое 
предложение

4

Проведение В2В-
переговоров

Согласование 
условий

5

Консультационная 
поддержка 
по смежным вопросам
(если применимо)

6

Заключение контракта

Реализация поставки

→
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Диверсификация импортных 
каналов поставок российских 
предприятий

Практическое решение          
по поставке необходимой 
продукции

Обеспечение бесперебойных  
поставок продукции в интересах 
конкретного предприятия взамен 
товаров, официально 
не поставляемых в РФ

ПРОЦЕДУРА

1

Получение заявки 
с техническими 
характеристиками

2

Определение 
целевого 
региона

3

Подбор 
поставщиков         
из дружествен-
ных стран

4

Проведение 
первичных 
переговоров

Подтверждение 
возможности 
поставки

5

Проведение 
B2B-встреч 
с отобранными 
поставщиками, 
обсуждение 
деталей

6

Консультационная 
поддержка 
по смежным вопросам
(если применима)

7

Заключение 
контракта

Реализация 
поставки

→
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ОБОРУДОВАНИЕ 
И КОМПЛЕКТУЮЩИЕ
СЫРЬЕ И МАТЕРИАЛЫ

Поиск новых 
аналогов

Поиск партнеров, 
организация 
каналов импорта

База проверенных 
производителей

Организация    
прямых переговоров 
с поставщиками

Бренды, доступные       
к заказу

УСТАНОВЛЕНЫ СВЯЗИ
С ПОСТАВЩИКАМИ ИЗ РЯДА СТРАН

Бразилия

Перу ЮАР

Турция

Иран

Индия Китай

Пакистан

Малайзия

Индонезия
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Производство и разработка решений:

§ Сепарации

§ Турборедукторов  для нефтепереработки

§ Редукторов  для металлургии

Поставщик инновационных решений, 
специализирующийся на передовых 
технологиях:

§ Обработки материалов

§ Автоматизации 

§ Подбора проб

Инжиниринговая компания, 
специализирующаяся на производстве:

§ Стальных шаров для шаровых мельниц

§ Дисковых затворов

§ Обратных клапанов
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Производство:

§ Гидроциклонов (полный аналог KREBS)

§ Концентраторов (конкурент KNELSON)

–  применяется для добычи золота и серебра

Ведущий производитель:

§ Упаковочного оборудования 
для пищевых продуктов

Опыт поставок в Европу

Частная компания, производит:

§ Запасные детали для турбин Siemens    
иGE

Имеет статус авторизованного 
поставщика
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Запасные части для автомобилей 
японских марок

Компания основана в 1901 г., производит 
промышленное оборудование:

§ Лопатки для гидроэлектростанций

§ Установки по выработке 
экологического SAF и дизельного 
топлива и др.

Производит:

§ Редукторы                  
на заказ

§ Приводы 
лебедок

§ Планетарные 
редукторы

§ Мотор-редукторы

§ Цилиндрические 
редукторы

§ Цилиндрические 
редукторы                     
с параллельными 
валами



Результат
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Запрос Срок

Один запрос может 
содержать не более трех 
компаний на проверку

Количество запросов
не ограничено 

§ Название компании
§ Идентификационный 

номер

Доступные 
для проверки страны:

→ →

Таиланд

Малайзия

Индия

Китай (материковый)

Бразилия

Перу

Эквадор

→ Примеры 
готовых 
отчетов

§ Название, адрес, контакты
§ Руководство 
          юр. представитель, управляющие лица, учредители

§ Деятельность 
        виды деятельности (ОКВЭД), история изменений 
          регистрационных данных

→ Регистрационные данные:

§ Лицензии / активы 
          наличие лицензий, сертификатов, объектов ИС, 
          земельных участков

§ Налоги и кадры
           число сотрудников, оборот

§ ВЭД: 
         реальные данные по импорту и экспорту

→ Данные о деятельности:

Точный состав данных в отчете зависит 
от наличия баз верифицируемых данных

*



ПОКАЗАТЕЛЬ 

Регистрационные 
данные 

Уставной 
капитал 

Информация 
о владельцах 
и руководстве 

Число 
сотрудников 

Оборот и финансовые 
показатели компании 

Владение товарными 
знаками 

Данные о судебных 
разбирательствах 

Опыт экспортных 
и импортных поставок 

12

КИТАЙ ИНДИЯ ТАИЛАНД МАЛАЙЗИЯ БРАЗИЛИЯ ПЕРУ ЭКВАДОР

если проверяемая 
компания разрешила 

опубликовать 
данные

НЕТ

НЕТ НЕТ

НЕТ НЕТ

НЕТ

НЕТНЕТ

НЕТ

НЕТ
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Подготовительный этап

Аналитика ведущих 
отраслей региона

Изучение потенциала 
для российского 
бизнеса

Формирование 
списка релевантных 
партнеров

Трансграничные 
платежи

Логистика

→

МЕЖДУНАРОДНЫЕ 
МЕРОПРИЯТИЯ ПО ИМПОРТУ

§ Подбор конгрессно-
выставочных мероприятий

§ Посещение предприятий, 
заводов, фабрик, ОЭЗ, 
логистических 
терминалов, портов

§ Помощь в подписании импортного/ 
экспортного контракта

§ Сопровождение развития отношений        
с партнерами

§ В2В-встречи, организация переговоров



ВЫСТАВКА МАЛАЙЗИЙСКИХ 
ПРОИЗВОДИТЕЛЕЙ 
И ЛОГИСТИЧЕСКИХ КОМПАНИЙ

Будут представлены следующие области:→
§ Пищевые технологии

§ Промышленное 
оборудование

§ Упаковка

§ Косметическая                                          
и фармацевтическая продукция

§ Медицинское оборудование

§ Логистические решения. 

14

Малайзия — развитая страна и ключевой 
технологический партнер   в АСЕАН 
(электроника, полупроводники, 
компоненты)

Главный актив для России — прямое 
контейнерное сообщение российскими 
морскими линиями. Это позволяет 
обеспечить предсказуемые сроки 
доставки

mihas.com.my Закупщикам из России 
доступно:

§ Бесплатное проживание

§ Организация b2b-встреч

§ Услуги переводчика

По вопросам о событии 
обращайтесь на почту:

trade@ftac.ru
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ГЛОБАЛЬНЫЙ МОНИТОРИНГ МЕЖДУНАРОДНОЙ ЛОГИСТИКИ

1

Системное отслеживание 
логистической обстановки 
по ключевым направлениям 
внешней торговли:

2

Анализ устойчивости 
логистических коридоров 
с учетом:

§ Европа

§ Азия

§ Ближний 
Восток

§ Внешнеполитических факторов

§ Санкционных ограничений

§ Колебаний тарифов

§ Перегрузок в портах и на границах

Формирование актуальной картины состояния логистических потоков 
для выработки эффективных решений и рекомендаций для бизнеса и государства

§ Африка

§ Латинская 
Америка

3

Идентификация точек 
риска и узких мест 
в логистических цепочках:

§ На границах

§ В портах

§ В терминалах

§ На железнодорожных узлах

4

Формирование аналитических 
отчетов и рекомендаций 
для предприятий и органов 
власти, обеспечивающих 
адаптацию логистики 
под новые условия

→
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1

Выявление логистических 
проблем и «узких мест» 
на существующих маршрутах:

2

Проектирование альтернативных 
логистических маршрутов с учетом:

§ Задержки в портах

§ Перегрузка ж/д направлений 

§ Повышение фрахтовых ставок

§ Ограничения на транзит через 
отдельные страны

§ Санкционного давления

§ Загруженности инфраструктуры

§ Специфики грузов

Использование мультимодальных 
схем (морские, ж/д, автоперевозки) 

3

Взаимодействие 
с логистическими операторами 
и профильными ведомствами:

§ Координация с портами 

§ Транспортными компаниями

§ ФТС и другими структурами

Поддержка при внедрении 
новых маршрутов

4

Экспертная оценка маршрутов 
по стоимости, срокам, 
надёжности

Сравнение вариантов доставки: 
сроки, тарифы, риски

Подготовка аналитических 
отчетов и логистических 
моделей

→

Обеспечение бесперебойной доставки товаров 
в условиях санкционных, инфраструктурных      
и геополитических ограничений

Разработка логистических решений, позволяющих 
бизнесу продолжать внешнеэкономическую 
деятельность без сбоев

ПРОЦЕДУРА
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Мониторинг состояния 
взаиморасчетов

Выстраивание платежных 
цепочек

Содействие по вопросам 
платежей

Консультации по вопросам 
валютного законодательства

Индивидуальные     
финансовые решения

Подобраны решения 
по осуществлению платежей в страны:

Алжир

Аргентина

Бразилия

Венесуэла

Вьетнам

Гонконг

Египет

Индия

Иран

Китай

Колумбия

Куба

Кувейт

Нигерия

ОАЭ

Оман

Саудовская 
Аравия

Словения

Турция

Чили

Эквадор

и другие
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ДОЛЯ РАСЧЕТОВ 
В РУБЛЯХ

По итогам 
2025

↑  10,7%

По итогам 
2024

43,6%

ДОЛЯ ВАЛЮТ 
НЕДРУЖЕСТВЕННЫХ СТРАН

По итогам 
2025

↓  6,9%

По итогам 
2024

21,9%

ДОЛЯ ДРУЖЕСТВЕННЫХ 
ВАЛЮТ

По итогам 
2025

↓  3,8%

По итогам 
2024

34,5%

ДОЛЯ РАСЧЕТОВ 
В РУБЛЯХ

По итогам 
2025

↑  12,2%

По итогам 
2024

41,5%

ДОЛЯ ВАЛЮТ 
НЕДРУЖЕСТВЕННЫХ СТРАН

По итогам 
2025

↓  4,1%

По итогам 
2024

18,5%

ДОЛЯ ДРУЖЕСТВЕННЫХ 
ВАЛЮТ

По итогам 
2025

↓  8%

По итогам 
2024

39,9%

27,8%

39,0% 41,5%

53,7%

63,6%

31,6%

18,5%
14,4%

8,6%

29,4%

39,9%

31,9%

2 0 2 2 2 0 2 3 2 0 2 4 2 0 2 5

Рубли РФ Валюты недружественных стран Валюты дружественных стран Рубли РФ Валюты недружественных стран Валюты дружественных стран
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30,7%
54,3%

15,0%

Рубли РФ

Валюты 
недружественных 
стран

Валюты 
дружественных 
стран

31,9%

53,7%

14,4%

Рубли РФ

Валюты 
недружественных 
стран

Валюты 
дружественны
х стран

ДОЛЯ РАСЧЕТОВ В РУБЛЯХ
И ВАЛЮТАХ ДРУЖЕСТВЕННЫХ СТРАН

По итогам 
2025

↑  6,9%

По итогам 
2024

78,1%

ДОЛЯ РАСЧЕТОВ В РУБЛЯХ
И ВАЛЮТАХ ДРУЖЕСТВЕННЫХ СТРАН

По итогам 
2025

По итогам 
2024

81,4% ↑  4,2%
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В условиях аккредитива должно быть 
четко прописано, что принимаются 
коносаменты от любых перевозчиков,     
в том числе внутренние

Необходимо предусмотреть 
возможность замены кода INCOTERMS, 
например, на EXW (самовывоз)

Кроме того, существует аналогичная 
схема с участием логистической 
компании / таможенного брокера           
с использованием промежуточного 
(транзитного) склада для сглаживания 
российского следа

→

→

→

→

→Агентский 
договор 
(ПС2)

→

Акт

→Рубли

Платеж

→

§ Компания-нерезидент

§ Российский ИНН

§ Рублевый счет в банке РФ

Импортный 
контракт
(ПС1)

→

→

Товар

→

→

Платеж 
в валюте 
контракта

§ Нерезидент в нейтральной 
юрисдикции



Расходы на платежных агентов 
не включаются в таможенную стоимость, 
если посредник выполняет исключительно 
функцию оплаты

При оказании агентом дополнительных 
услуг — поиск товара, участие в сделке — 
таможня может включить соответствующие 
расходы в стоимость продукции

→

→

21
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Контракт должен предусматривать 
возможность платежа от третьих 
лиц

Инвойс выставляется от лица субагента 
и не должен содержать кириллических 
символов или иных упоминаний РФ

Агент должен иметь возможность 
показать реальность своих 
взаимоотношений с поставщиком

В условиях аккредитива должно быть 
четко прописано, что принимаются 
коносаменты от любых перевозчиков, 
в том числе внутренние



§ Разрешено использовать ЦФА в расчетах

§ ЦФА признаны объектом валютного регулирования

§ ЦФА могут использоваться в качестве встречного 
предоставления по внешнеторговым контрактам

23

§ ЦБ направил в Правительство РФ проект по запуску ЭПР

§ Участники: финансовые организации и суперквалифицированные 
инвесторы

§ Эксперимент — закрытый, с целью защиты от санкций и смягчения 
их последствий
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§ Прямые переводы 
носят нерегулярный 
и несистемный 
характер

§ Относительно 
стабильный канал 
VTB Bank Shanghai

РАБОТАЮТ 
ПРЕДСТАВИТЕЛЬСТВА 
РОССИЙСКИХ БАНКОВ:

§ Стоимость переводов 
из России составляет 
2,5%

§ Платежи можно 
провести на третьи 
банки через сельские 
банки

§ Самым стабильным каналом является 
агентская схема. Стоимость перевода от 0,5%

§ Банковские переводы за промышленную 
продукцию затруднены, свободно проходят 
платежи по «несанкционным» кодам

§ Платежи с ограничением по товарам и сумме 
также проводят «КредитЕвропа Банк», «OTP-
Банк», «UniCredit Bank», «АК БАРС» и др.                  
У «OTP-Банка» переводы в рублях облагаются 
комиссией 1%. Срок платежа — от 1 дня

§ Услуги платежных агентов остаются 
востребованными: комиссия составляет             
0,4–1,5% от суммы, срок перевода — 1-5 дней

БАНК, ПРИНИМАЮЩИЙ 
ВАЛЮТУ:

§ Основной банк для проведения платежей — 
филиал «Сбербанка» в Индии. Он предлагает 
прямые переводы в рупиях и рублях.    
Стоимость составляет порядка 4%, сроки 
проведения платежей составляют 1–7 дней

§ У «Ингосстрах Банк» появилась услуга 
осуществления прямых платежей.                     
Курс устанавливается на уровне 
межбанковского + 0,5%

§ Для платежей в долларах используются 
альтернативные варианты, в основном           
через платежных агентов

РАБОТАЮТ ФИЛИАЛЫ 
РОССИЙСКИХ БАНКОВ:

Другие турецкие банки избегают 
сотрудничества→
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§ Наиболее надежный способ перевода — 
через ДО АО Банк ВТБ (Казахстан), который 
используется большинством российских 
банков как корреспондентский

ДОЛЯ НАЦИОНАЛЬНЫХ ВАЛЮТ
В РАСЧЕТАХ РОССИЯ – КАЗАХСТАН:

ПРЯМЫЕ ПЕРЕВОДЫ ОСУЩЕСТВЛЯЮТ БАНКИ:

через банк 
«ЦентрКредит»

АО «АК БАРС»
тенге в банк «Агора», 
рубли в «Заман-Банк»

ДОЛЯ НАЦИОНАЛЬНЫХ ВАЛЮТ
В РАСЧЕТАХ РОССИЯ – КИРГИЗИЯ:

ДОЛЯ НАЦИОНАЛЬНЫХ ВАЛЮТ
В РАСЧЕТАХ РОССИЯ – УЗБЕКИСТАН:

– переводит рубли, узбекские сумы 
и евро через «Qishloq Qurilish Bank»

– переводит рубли

– рубли в «Азия Альянс» и «Капитал 
Банк»; сумы в «УзПромСтройБанк»

– поддерживает корсчета                         
с «Газпромбанком», «Азия Инвест 
Банк», «Солид Банк», «Банк Раунд»

– работает с «Азиа Инвест Банк»

– имеет рублевые корсчета 
со «Сбербанком», «ВТБ», 
«Газпромбанком» и др.

– проводит расчеты в рублях и 
поддерживает корсчета с «Солид 
Банк», «МБА-МОСКВА», «МТИ 
Банк»

– работает с «Межгосударственным 
банком», «ЮниКредит Банк», 
«Азиатско-Тихоокеанский Банк»

и

– осуществляют переводы в рублях, возможен перевод 
сомов в «Евразийский Банк Развития» для несанкционных 
товаров
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РАБОТАЮТ 
ПРЕДСТАВИТЕЛЬСТВА 
РОССИЙСКИХ БАНКОВ:

Относительно стабильным банковским каналом трансфера юаней в КНР, 
полностью контролируемым российской стороной, является перевод 
внутри банковской группы ВТБ в VTB Bank (PJSC) Shanghai Branch  
при условии открытия китайским поставщиком счета в шанхайском 
отделении ВТБ

Кроме того, в случаях, когда банковские переводы не применимы, 
платежи можно осуществить с помощью платежных агентов. 

§ Стоимость услуг агентов составляет 0,4–1,5%. Она зависит от суммы 
платежа, банка назначения в Китае и кода ТН ВЭД продукции

§ Срок зачисления платежа бенефициару обычно варьируется                   
в пределах 1–5 дней, если не возникает дополнительных запросов        
от служб комплаенс

Банки-корреспонденты ВТБ Шанхай
(работа с CNY)

§ YINGTAN RURAL COMMERCIAL BANK CO., LTD 
(YIRCCNB2XXX)

§ CHANGSU RURAL COMMERCIAL BANK 
(CSCBCNSHXXX)

§ GUANGDONG SHUNDE RURAL COMMERCIAL BANK 
COMPANY (RCCSCNBSXXX)

§ ZHEJIANG RURAL CREDIT COOPERATIVE UNION 
(ZJRCCN2NXXX)

§ LONGWAN RURAL COMMERCIAL BANK 
(LWBKCNSHXXX)

§ BANK OF HANGZHOU CO., LTD (HZCBCN2HXXX)

§ BANK OF NANJING (NJCBCNBNXXX)

§ JINAN RURAL COMMERCIAL BANK CO., LTD 
(RFBKCNBJXXX)

§ HUA XIA BANK (XIAN BR.) (HXBKCNBJ160)

§ BANK OF KUNLUN CO., LTD (CKLBCNBJXXX)

§ QILU BANK CO., LTD (JNSHCNBNXXX)

→
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SINOSURE
СИНОШУР

Китайская государственная 
корпорация страхования экспортных 
кредитов. На 100% принадлежит 
китайскому государству

Цель создания SINOSURE – 
поддержка и развитие китайского 
экспорта

SINOSURE страхует вашего
поставщика в Китае от неоплаты 
с вашей стороны

возможный срок отсрочки 
платежа китайскому поставщику 
по страховому покрытию

→

МОДЕЛЬ РАБОТЫ ПОД СТРАХОВОЕ 
ПОКРЫТИЕ SINOSURE 

Консультация в Центре по внешней торговле
Направление Вашей заявки Партнеру для приоритетного рассмотрения 
и включения в программу SINOSURE с персональной поддержкой

→
→

Переговоры 
с поставщиком,
согласование 
отсрочки

1

→

Сбор 
финансовой 
информации 
по импортеру

2

→

Подгрузка 
документов 
по импортёру

3

→

4

Кредитный
(страховой) лимит →

5

→

5 Страхование 
инвойса 
под лимит

Поставщик Импортер

→

7

Оплата 
с отсрочкой

→6

Отправка 
товара



ЦЕЛЕВАЯ 
АУДИТОРИЯ

Российские производители стандартизиро-
ванной  промышленной продукции, рассмат-
ривающие выход на рынок Китая

ДЛЯ КОГО: 

Продукт предназначен для предоставления 
первичной информации о масштабах 
китайского рынка, ценах на импортируемую 
продукцию и компаниях-импортерах

§ Металлургия
§ ЛПК

ЦЕЛЕВЫЕ ОТРАСЛИ: 

§ Химическая 
промышленность

БАЗОВАЯ ИНФОРМАЦИЯ 
О РЫНКЕ КНР

Короткая справка 
для российского экспортера

СОДЕРЖАНИЕ: 

→

§ Ставки таможенных пошлин 
§ Наличие квот/ограничений на ввоз 
§ Поквартальная динамика импорта

§ Стоимость единицы импортной продукции 
(для стандартизируемых товаров)

§ Основные страны-поставщики 
§ Перечень китайских компаний-импортеров

28
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СОСТАВ ИНФОРМАЦИИ ПО ОТКРЫТИЮ 
ЮРИДИЧЕСКИХ ЛИЦ В ПРИОРИТЕТНЫХ СТРАНАХ:

§ Типы юридических лиц

§ Требования к офису                         
и директору компании

§ Наличие ограничений                            
для иностранных инвесторов

§ Основы налогообложения, 
льготы для иностранных 
компаний

§ Пошаговая инструкция       
по регистрации юрлиц

ДЛЯ КОГО ЭТОТ 
ПРОДУКТ?

Для компаний, 
открывающих офис, 
склад или производство

→ ЦВТ будет оказывать 
бесплатное содействие              
в поиске местного партнера 
для компаний, готовых                
к локализации

Индия

Малайзия

Саудовская 
Аравия

и другие

Индонезия Эфиопия



РАЗВИТИЕ ПОСТАВОК 
ПРОДОВОЛЬСТВЕННЫХ ТОВАРОВ

Страна не может полностью обеспечить 
себя продовольствием

30

Центр сотрудничает с компанией 
CFAO Group, которая занимается 
поставками продовольственной 
продукции в розничные сети 
Камеруна, такие как Carrefour, 
Supeco, PlaYce

По вопросам о событии 
обращайтесь на почту:

trade@ftac.ru

→

ПЕРСПЕКТИВНОЕ НАПРАВЛЕНИЕ:

ИМПОРТ КАМЕРУНА:

Рис, кукуруза, бобовые, рыбные 
и мясные консервы

ИМПОРТ ЗА 2024 Г.:

НАСЕЛЕНИЕ:

ЯЗЫКИ: французский
английский

ПРЕИМУЩЕСТВО: имеет выход к морю
крупнейший порт – 
Дуала



Konga.com

→
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konga.com По вопросам о событии 
обращайтесь на почту:

trade@ftac.ru

ВВП:

НАСЕЛЕНИЕ:

Партнер Центра – 
владелец компании-
селлера на Konga

Маркетплейс в Нигерии, основанный в 2012 г.
Реализует значительную часть розничной торговли в стране

ПРИМЕРНАЯ ГОДОВАЯ 
ВЫРУЧКА:

КОЛИЧЕСТВО 
ПОЛЬЗОВАТЕЛЕЙ:

ПОТЕНЦИАЛЬНЫЕ 
НИШИ:

§ Бытовые 
электроприборы

§ Детские игрушки



Сопровождение процедуры включения ввозимого оборудования в перечень технологического оборудования 
(в том числе комплектующих и запасных частей к нему), аналоги которого не производятся в Российской Федерации, ввоз которого на территорию 
Российской Федерации не подлежит обложению налогом на добавленную стоимость, утвержденный постановлением Правительства Российской Федерации 
№372 от 30.04.2009 г.
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ЧТО БУДЕТ СДЕЛАНО

Получение 
предварительного 
решения или решения 
о классификации товара 
в соответствии с ТН ВЭД 
ЕАЭС

§ Получение акта экспертизы определения отличий 
параметров продукции от параметров произведенной 
в Российской Федерации промышленной продукции

§ Получение заключения об отнесении продукции                  
к промышленной продукции, не имеющей 
произведённых в Российской Федерации аналогов

Подача заявления с комплектом 
документов в Минпромторг России 
с предложением о внесении 
изменений в постановление 
Правительства Российской 
Федерации №372 от 30.04.2009 г.
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Сопровождение процедуры получения тарифной льготы на ввозимое 
в рамках реализации инвестиционного проекта оборудование
Процедура предусмотрена постановлением Правительства Российской Федерации 
от 09.05.2022 №839

Подготовлено 
обращение в адрес 
уполномоченного 
федерального органа 
исполнительной власти

Получение подтверждения целевого назначения 
в отношении технологического оборудования, 
ввозимого для исключительного использования 
на территории Российской Федерации в рамках 
реализации инвестиционных проектов

Обеспечено сопровождение в рамках 
процедуры рассмотрения комплекса 
документов компетентным 
государственным органом 
Российской Федерации

ЧТО БУДЕТ СДЕЛАНО
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Сопровождение процедуры корректировки ставок ввозных/вывозных 
таможенных пошлин, а также детализации кодов ТН ВЭД ЕАЭС

Оценка текущих мер 
тарифного регулирования, 
затрагивающих интересы 
компании, на предмет их 
соответствия праву России, 
ЕАЭС и ВТО

Сопровождение в рамках 
процедуры рассмотрения 
комплекта документов 
государственными органами 
Российской Федерации

§ Технико-экономическое обоснование

§ Документы, необходимые для принятия 
решения о корректировке ставок 
таможенных пошлин или детализации 
кода

ЧТО БУДЕТ СДЕЛАНО
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При выходе на зарубежные рынки 
перед бизнесом встают вопросы:

ЧТО:

КУДА:

КАК:

ЗАЧЕМ:

Какая продукция имеет 
экспортный потенциал?

В какие страны перспективен 
экспорт продукции?

При каких условиях 
реализуется экспортный 
потенциал?

Насколько целесообразно 
развивать поставки на внешний 
рынок?

→ Корректные ответы на эти вопросы способен дать 
только специализированный маркетинговый анализ

ЦЕНТР ОБЛАДАЕТ 
УНИКАЛЬНЫМ ОПЫТОМ 
И ИНСТРУМЕНТАРИЕМ 
для изучения возможностей экспорта 
и построения надежных стратегий 
выхода на международную арену

Маркетинговый 
анализ

Формирование 
стратегии

Расширение 
рынка сбыта

Развитие 
вашего бизнеса



ЗАКАЗНЫЕ ИССЛЕДОВАНИЯ

Мы изучаем 
зарубежные рынки

Специализация на сложной нише промышленных 
товаров позволила нам создать →
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ИНДИВИДУАЛЬНЫЕ 
ИССЛЕДОВАНИЯ

ИССЛЕДОВАНИЯ 
«ПОД КЛЮЧ»

→ →

• Аналитические исследования 
в соответствии с заранее 
сформированной типовой 
структурой

• Наличие рекомендаций          
по выводу продукции            
на зарубежные рынки 

• Фокус на конкретных 
сегментах или продуктах

• Глубинные аналитические 
исследования в соответствии 
с индивидуальной структурой

• Полная адаптация                 
для решения конкретных 
бизнес-задач 

• Фокус на конкретных 
нишевых продуктах

ГОТОВЫЕ
ИССЛЕДОВАНИЯ

→

• Готовые аналитические 
исследования для широкого 
круга предприятий 

• Отсутствие адаптации              
для решения конкретных 
бизнес-задач

• Фокус на укрупненных 
отраслях и сегментах                
или странах-партнерах 
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/ СОДЕРЖАНИЕ

АНАЛИЗ 
РЫНКА

§ Состояние
§ Динамика
§ Перспективы развития
§ Конкурентная среда

УСЛОВИЯ ВЫХОДА 
НА РЫНОК

§ Тарифные барьеры
§ Нетарифные барьеры
§ РТС
§ Требования рынка

ОРГАНИЗАЦИЯ 
ВЫХОДА НА РЫНОК

§ Логистика
§ Валюта
§ Каналы продаж

§ Выставки
§ партнёры

/ СОДЕРЖАНИЕ

ОБЗОР 
СТРАНЫ

§ Экономическое 
положение

§ Структура 
промышленности

ВНЕШНЯЯ 
ТОРГОВЛЯ

§ Структура импорта 
и экспорта

§ Ключевые товары   
и страны

ОТРАСЛИ 
ПОТРЕБЛЕНИЯ

§ Состояние, динами                
и перспективы развития

§ Потенциальные ниши

ВЫВОДЫ 
И РЕКОМЕНДАЦИИ

§ Вызовы
§ Возможности
§ Рекомендуемая стратегия 

выхода на рынок

УСЛОВИЯ ВЫХОДА 
НА РЫНОК

§ Особенности ввоза 
и оборота

§ Логистика
§ Валюта

§ Валюта
§ ОЭЗ
§ Выставки
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Общий анализ рынка

Производство, внешняя торговля

Анализ конкурентной среды

Анализ отраслей-потребителей

Условия выхода на рынок 

Анализ каналов дистрибуции

Расчет ценовых цепочек поставок продукции 
на зарубежные рынки

Анализ и предложения по ценовому 
позиционированию 

Выявление оптимальных моделей выхода 
на зарубежные рынки

Разработка набора инструментов продвижения 
на зарубежных рынках (маркетинг микс)

«Дорожная карта» выхода на зарубежные рынки

Стоимость исследования

ИНДИВИДУАЛЬНЫЕ
ИССЛЕДОВАНИЯ

ИССЛЕДОВАНИЯ
 «ПОД КЛЮЧ»

500–700
тыс. руб. по запросу
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ФОРМАТЫ РАБОТЫ 
НА ЗАРУБЕЖНЫХ РЫНКАХ

Поиск зарубежных партнеров 
по выбранным направлениям

Формирование списка теплых 
потенциальных клиентов

Консультационное сопровождение 
процесса переговоров

Организация участия в международных 
выставках/конференциях/форумах

Организация В2В-встреч как в России, 
так и в стране покупателя

Организация онлайн-В2В мероприятий, 
презентаций и обучающих вебинаров

Содействие в организации 
отправки пробной 
партии/образцов 
продукции

Помощь в заключении 
контракта



Поиск зарубежных 
покупателей 
и дистрибуторов

§ Поиск и подбор 
потенциальных 
покупателей                
и дистрибуторов

§ Выход на ЛПР

Организация маркетингового 
мероприятия в формате 
обучающего вебинара 
для презентации продукции 
компании с целью установления 
контактов с потенциальными 
покупателями

Оказание поддержки клиенту 
с организацией участия в качестве 
экспонента в специализированных 
выставках с определением 
возможных ограничений, 
установленных для российских 
компаний
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Организация онлайн-В2В мероприятий, 
презентаций и обучающих вебинаров 
для потенциальных зарубежных партнёров 

Организация участия 
в международных выставках/ 
конференциях/форумах

→ →

§ Организация презентации 
российской продукции

§ Сопровождение                   
до момента подписания 
контракта

ЧТО БУДЕТ СДЕЛАНО
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АФРИКА ЭФИОПИЯ ЮАР

НИГЕРИЯ ЛЕКАРСТВА

ИРАН ОМАН ШИНЫ БУМАГА

БРАЗИЛИЯ АСЕАН ИНДОНЕЗИЯ ТАИЛАНД МЬЯНМА



+7 968 406 76 60

www.ftac.ru

+7 499 236 74 89

СИТУАЦИОННЫЙ ЦЕНТР

info@ftac.ru

Москва, Красная Пресня, 24

КОНТАКТЫ ОФИСА

trade@ftac.ru

Мы в Тelegram

Мы в МАХ


